BEZPLATNE SPOTKANIE W RAMACH
SPEKTRUM

Zapraszamy na szkolenie pn. Jak zwiekszy¢
efektywnosc¢ sprzedazowg firmy?

GDANSK: 16 listopada, godz. 10.00-13.00
Craft Beer Central Hotel, ul. Podwale Grodzkie 4

Szkolenie w ramach projektu ,,SPEKTRUM. Pomorski System Ustug Dorad-
czych”

System SPEKTRUM jest finansowany z funduszy unijnych wdrazanych w ra-
mach Regionalnego Programu Operacyjnego Wojewddztwa Pomorskiego na la-
ta 2014-2020, dziatanie 2.4.1.

Wstep wolny - wymagana rejestracja
Uwagal! llos¢ miejsc ograniczona

Podczas szkolenia padnie kluczowa kwestia dla kazdego biznesu - jak zwiek-
szy¢ efektywnosc sprzedazowq firmy?

Uczestnicy dowiedza sie od uznanego trenera i doradcy, Jacka Czarnowskiego,
jakie sg sposoby na sprawdzenie sprawnosci zespotu sprzedazy? Ktére ele-
menty proefektywnosSciowe zalezg od handlowcéw, a jakie od menedzeréw?
Jakie sg kluczowe czynniki wptywajace na efektywnos¢ sprzedazowg firmy? Na
co zwroci¢ uwage przy konstruowaniu i wdrazaniu programow doradczych
zwigzanych z rozwojem sprzedazy?

Jacek Czarnowski - trener biznesu, konsultant i facylitator, méwca biznesowy,
do tego handlowiec i menedzer zwigzany ze sprzedaza. Przez ponad 17 lat byt
dyrektorem sprzedazy na rynku FMCG, mody i ustug. Ukohczyt m.in. Szkote Fa-
cylitacji Pathways, Akademie Konsultantéw Zarzgdzania oraz Akademie
Coachingu Biznesowego. Licencjonowany trener i konsultant Sandler Training,
wtasciciel Cetus Consulting. Wyktadat na studiach MBA na UG i WSAIB w
Gdyni.

Realizuje dla wielu firm projekty doradczo-szkoleniowe, skierowane do kadry
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menedzerskiej i dziatdw handlowych. Jest twdrca i organizatorem cyklicznych
konferencji ,Morfologia sprzedazy” i ,Morfologia przywédztwa"”, odbywajgcych
sie nieprzerwanie od 2012 roku.



